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DO KAZDEGO

HOTELU INNE MEBLE

Janusz Bekas

Na pewno doskonatym wyborem dla hotelarzy bedg nagrodzone Ztotym Medalem MTP:

kolekcja mebli hotelowych ,Sedna” z Famos, Program KLER D031 czy materac BIO firmy

Malva JMB z Redy.

Kazde targi, ktore poszerzaja mozliwosci zdobycia przez fabryki mebli ko-
lejnego klienta czy inwestora, s3 w dzisiejszych trudnych czasach lakomym
kaskiem. I wiasnie dlatego rekordowa liczba producentéw réznych mebli
zorganizowala w pazdzierniku swoje stoiska podczas 11. edycji najwigk-
szych i najwazniejszych w Polsce Targéw Wyposazenia Hoteli Invest-Hotel
w Poznaniu. Duzy pawilon 3a, jak za dobrych czaséw wypelnil si¢ tak zna-
nymi producentami jak Klose, Kler, Balma, Noti, Fabryka Mebli Okreto-
wych Famos ze Starogardu Gdanskiego, Meblotap z Chetma, Dab z Gdy-
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ni, Fabryka Mebli Kepno-Jarocin, Gabi-Jerczynscy z Piaskéw, Meblomex
z Krakowa, Ry$ z Krzywaczki, Tombea z Lowecina, Taranko z Moraga czy
Bejot z Manieczek.

MEBLE W HOTELU JAK W DOMU

Z jednej strony krajowych meblarzy do zainteresowania si¢ meblami hote-
lowymi sklonit kryzys na rynku, a z drugiej - zapowiadane perspektywy
rozwoju w naszym kraju bazy hotelowej.

- W tej klasie mebli, ktére my robimy i w ktdrej poszukujemy partneréw
- tlumaczyl Wojciech Gieburowski, prezes Kolekcji Mebli Klose - trzeba
meble dotkna¢, trzeba na ten temat porozmawia¢, przekona¢ partneréw, ze
w Polsce potrafimy wykonywa¢ meble najwyzszej klasy europejskiej i nie
trzeba do superhoteli czy superpensjonatéw sprowadza¢ mebli z Wloch,
Hiszpanii czy z Niemiec. I ten cel nam przy$wiecal przy podejmowaniu de-
cyzji o uczestnictwie w Invest-Hotelu.

- Na targach Inwest -Hotel jesteSmy dlatego, ze caly czas wyposazamy
réznego rodzaju obiekty hotelowe i inwestycyjne — wyjasnial Zenon Klo-
rek, dyrektor sprzedazy i marketingu Kolekeji Mebli Klose. - Specjalizujac
si¢ w produkgji mebli mieszkaniowych, jeste$my regularnie zapraszani do
przetargéw na meble hotelowe. Pomy¢leliémy, ze skoro oprocz klienta-kon-
sumenta, ktory chce mie¢ nasze meble w mieszkaniu, mamy réwniez klien-
ta, ktéry chce mie¢ markowe meble w hotelu, pensjonacie, dworku, zamku
czy klasztorze, to dlaczego mamy... chowa¢ glowe pod koldre? Jest juz wiele
hoteli, gdzie nasze meble stoja i sie bronia. A na targach zostal zaprezento-
wany system mebli hotelowych stworzony na bazie bryt z nowoczesnej ko-

lekcji Lanao i klasycznej linii Rafael oraz specjalna oferta krzesel.

BALMIE WARTO ZAUFAC

Firma Balma z Tarnowa Podgérnego, do tej pory kojarzona z meblami biu-
rowymi, udowadniala, ze meble hotelowe réwniez sg firmie bliskie. Sg juz
obecne w kilku hotelach, ale firma nie jest szerzej kojarzona z produkcja me-
bli hotelowych. Stad decyzja o udziale w targach.

- W zakresie mebli biurowych mozemy sie poszczyci¢ produkcja na wyso-
kim poziomie we wszystkich technologiach, ktdre sa uzywane w meblarstwie
- przekonywat Ryszard Balcerkiewicz, prezes Noti i zalozyciel Balmy. - De-
sign i wzornictwo byly zawsze nasza mocna strong i teraz uwazamy, ze caly
potencjal produkcyjny Balmy i Noti mozna wykorzysta¢ w branzy hotelowej.
Nasz pomyst troszeczke si¢ wyrdznia, poniewaz nie oferujemy konkretnych



rozwigzan czy modeli mebli przeznaczonych do
pokoju hotelowego, ale prezentujemy mozliwosci
produkcyjne. Zauwazylismy, ze poszukiwane sa
dla kazdego hotelu rozwigzania indywidualne,
w zwiagzku z tym upatrujemy swojej szansy, zeby
zadowoli¢ inwestoréw i wspotpracowac z projek-
tantami wnetrz. Uruchamiamy studio projek-
towe, ktore bedzie wsparciem dla projektantéw
w zakresie modelowania i rozméw o technologii
wykonania mebli. Ma by¢ wsparciem dla inwe-
storow, zeby ich przekona¢, ze Balmie warto
zaufaé. Oferujemy uczestnictwo od projektu ar-
chitektonicznego do etapu wykonczenia, co trwa
niekiedy kilka lat albo kilka miesiecy, bo chcemy
by¢ z partnerem obecni przez okres wyboru me-

bli, dostosowania ich do wyposazenia.

OFENSYWA FIRM MEBLOWYCH
- Kompleksowa oferta produktéw i ustug dla
calego sektora hotelarskiego, najnowsze trendy

i nowosci rynkowe, innowacje technologicz-

ne, fachowe porady dla inwestoréw i hotelarzy
- to wszystko bylo na targach Invest-Hotel,
ktdre sg najwigkszym specjalistycznym wyda-
rzeniem branzy hotelarskiej w Polsce — méwit
Jozef Szyszka, dyrektor targéw. — Oferta sta-
nowi przekrdj dostepnych produktéw i ustug
czotowych dostawcoéw wyposazenia dla hoteli,
pensjonatéw, uzdrowisk, sanatoriéw, osrodkéw
wypoczynkowych, sal konferencyjnych oraz
centrow Wellness&SPA. Najwazniejsza impre-
za targowa jest skierowana do wszystkich oséb
zwigzanych z branzg hotelarska, przedstawi-
cieli firm deweloperskich, a takze architektow
i projektantéw wnetrz. Zanotowalismy obec-
nos$¢ 160 wystawcow, czyli nieco wiecej niz na
poprzedniej edycji. Powierzchnia wystawienni-
cza wzrosla o okolo 30 proc., targi zostaly po-
dzielona na trzy gtéwne strefy i jedna z nich byt
pokdj hotelowy. Byla to okazata strefa, bo tar-
gami zainteresowalo sie wiele znaczacych firm

meblowych.

' Oferta Famos umozliwia kompleksowe wyposazenie pokoi hotelowych.

Fot. JANuUSz Bekas

Z hotelem kojarzq sie tez meble barowe i restauracyjne.
Fot. JANusSz BekAs
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Problemem branzy meblowej realizujacej pro-
dukcje mebli do hoteli sg niestety problemy
finansowe inwestoréw na koncu procesu inwe-
stycyjnego.

- My jeste$my niestety na ostatnim etapie reali-
zacji — tlumaczono na stoiskach - i zwykle in-
westor tnie koszty decydujac si¢ na tafisze meble
podrabiane albo realizowane w przypadkowych
firmach. Cho¢ jeste$my ostatni w tym tancusz-
ku, ale to nasze wyroby ocenia hotelowy go$¢.
Inwestor musi kupi¢ meble, bo jak wybudowal
hotel, to musi wstawi¢ meble, ale prébuje zmie-
niaé projekt na co$ innego, taniszego albo stawia
meblarzy ,,pod $ciang”, zadajac obnizenia cen.
- Czesto nie wchodzimy w jaka$ inwestycje tyl-
ko dlatego, ze nie jeste$my w stanie zagwaran-
towad tej jakosci za te cene, ktdrg okresla inwe-
stor — zapewnia Zenon Klorek. — Albo jeste$my
wykorzystywani przez inwestoréw w kwestii
terminéw platnosci. Jako Klose potrafimy po-

wiedzieé ,,nie”. .
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